
PITCH
10 DICAS PARA FAZER UMA
APRESENTAÇÃO DE SUCESSO



INTRODUÇÃO

Neste e-book há dicas para nortear
sua apresentação de forma clara e
objetiva.

Boa leitura!



É muito importante conhecer o
público para o qual se destina a
mensagem. Assim, poderá adequar
a apresentação. Ex.: cliente,
investidor.

1 PÚBLICO



2 PROBLEMA

Apresente o problema, levando em
consideração a relevância, o
contexto mercadológico e o
público impactado por ele.



3 VALIDAÇÃO

A validação é uma etapa crucial no
processo de desenvolvimento da
solução. Explique como validou e
qual metodologia utilizou.



4 OPORTUNIDADE

É importante que o público
entenda a oportunidade
identificada e qual o diferencial do
produto ou serviço criado para
essa oportunidade.



5 SOLUÇÃO

Apresente a solução que está
oferecendo, como ela funciona e
demais informações que
considerar importantes para
agregar valor ao produto ou
serviço.



6 MVP

Fale sobre o Produto Mínimo
Viável,  empregando o mínimo de
recursos e entregando a proposta
de valor do produto ou serviço.



7 MODELO DE NEGÓCIO

Explique como rentabiliza o
negócio e qual modelo utiliza:
Venda, assinatura...



8 MERCADO

Apresente o mercado que está
atuando ou que pretende entrar e
qual é a sua grande oportunidade
nesse mercado. 



9 CONCORRENTES

Para toda solução tem pelo menos
um concorrente. Apresente-os
juntamente com o seu diferencial
competitivo.



10 EQUIPE

Por fim, como ninguém faz nada
sozinho, apresente quem
desenvolve o trabalho com você.
Uma foto, com o cargo e principais
habilidades podem fazer toda
diferença.

BOA APRESENTAÇÃO!
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